
上⽥安⼦服飾専⾨学校 開⽰シラバス

ストアマネージメントⅡ

ファッションビジネス・ストアマネージメント 通年

ファッションビジネス・ストアマネージメント 昼間

2 講義：40%　討議：30％　演習：30％

180 廣田 義信

【授業計画】

90分/コマ

1～3 ■目標設定 ■洗濯の基礎知識

4～6 ■チームワークとは？ ■販売演習の検証と修正、仮説立案

7～9 ■売上構造の理解　 ■お直し

10～12 ■店舗利益 ■販売演習の検証と修正、仮説立案

13～15 ■個人情報の取扱い ■靴の応対の基本

16～18 ■販売演習の検証と修正、仮説立案 ■販売演習の検証と修正、仮説立案

19～21 ■購買心理8段階【注目】 ■VMDとディスプレイ

22～24 ■購買心理8段階【興味】 ■販売演習の検証と修正、仮説立案

25～27 ■購買心理8段階【連想】 ■カラーコーディネイト

28～30 ■販売演習の検証と修正、仮説立案 ■販売演習の検証と修正、仮説立案

31～33 ■購買心理8段階【欲望→比較検討】 ■パーソナルカラー

34～36 ■購買心理8段階【信頼→決定】 ■体型カバー

37～39 ■購買心理8段階【決定→満足】 ■ラインアナリシス

40～42 ■販売演習の検証と修正、仮説立案 ■お申し出応対

43 ■修業テスト（実技、筆記） ■修業テスト（実技、筆記）

44～45 ■前期まとめ ■期末まとめ

【実務経験の内容】

特に指定はしない。授業内で随時紹介する。

出席状況、授業態度（発言・発表、討論など参画意識や協調性）の平常評価と、提出物、試験（筆記、実技）を総合的に評価す
る。

【教科書・参考書】

オリジナルテキスト『ストアマネジメントコースⅡ』

【教材・教具】

平常評価　40％、提出物評価　30％、試験　30％　　　
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【成績評価方法】
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現在、株式会社ワールドの販売員教育に従事している経験を活かし、販売員に必要な知識・技術を指導する。

①講義で知識を得る　②討議で理解を深める　③演習で体現する　を反復し、店舗・組織で活用できる実践力を養う。

科目名 整理番号

学科
期

コース

学年 授業形態

時間数 作成者

【科目の到達目標】

即戦力となる販売のプロを育成する。全ての判断が顧客視点ででき、プロの販売職として通じる必要要素を習得する。

【科目の概要】
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